STRATEGY THROUGH TALLER EN TEKIO
COLLABORATIVE DESIGN

www.tekio.mx

WORKSHOP - 4 horas
ESTRATEGIAS DE CREACION
DE VALOR HACIA LOS STAKEHOLDERS

OBJETIVO
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de cada en la creacion de valor del negocio para desarrollar estrategias que atienda
las oportunidades descubiertas con estos publicos de interés
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+ El potencial de los stakeholders
- Comprension del rol de los

- La propuesta de valor
¥ sus componentes.

stakeholders en mi organizacion. - Didlogo de Propuesta de valor
- Perfilado de stakeholders con los stakefolders.
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con los stakeholders.

INSCRIPCIONES:

Armando Méndez
armando@tekio.mx
- 55.18.50.48.39
Minimo

5 Equipos

(de hasta 3 personas)

Precio por equipo

PUblico$3,500 por equipo
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LUGARTHE POOL
Goldsmith #40, Col. Polanco,
Ciudad de México, C.P: 11550.




