STRATEGY THROUGH TALLER EN TEKIO
COLLABORATIVE DESIGN www.tekio.mx

WORKSHOP - 4 horas
ESTRATEGIAS DE CREACION
DE VALOR HACIA LOS STAKEHOLDERS

OBJETIVO
Comprender la relevancia de cada stakeholder en la creacion de valor del negocio para desarrollar estrategias que atiendan
las oportunidades descubiertas con estos publicos de interés
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